
 2026年度财务分析说明

编写日期：2026-08-28
数据源说明：本报告数据源自2026年度损益表.csv，覆盖2026年1～12月共12个月，金额为不含税金额，单位元。

摘要

2026年全年实现营业收入1.2632亿元、净利润1754万元，全年毛利率33.1%、净利率13.9%，整体盈利质量表面平稳。但深入月度看，2月与8月净利

率分别腰斩至5.8%与8.0%，淡季费用刚性是主要成因。

毛利率整体围绕三成平稳运行，8月单月塌陷至29.9%，为全年谷值。

期间费用率与收入规模呈反向变动，收入低谷月偏高、旺季回落。

净利率谷值出现在2月5.8%与8月8.0%，均对应收入低谷月份。

数据质量与口径说明

数据口径：本表金额为不含税金额，单位元；净利润为税前口径（无所得

税与营业外收支列），涉税类结论受限。

表内数据完好：12行×8列各列均无缺失、无空值，各列非空率均为100%。

首月（2026-01）无上期数据，环比、同比列为空值——涉及环比的结论自2026-02起计。

本表为12个月月度合计值，即全年全集；无分产品、分区域、分客户明

细，费用率与毛利率的月度差异只能归因到「收入规模波动×固定费用占比」这

一机制，无法下钻到业务动因。

1 全年经营总览

2026年全年营业收入1.2632亿元、净利润1754万元；收入谷值出现在2月、8月，峰值出现在12月，全年呈「W形」波动，收入与盈利的季节性特征鲜明。

从全年总量看，营业收入合计126,320,000元，营业成本合计84,510,000元，

净利润合计17,540,000元。营业成本约占收入的六成七，毛利空间约4181万元，

全年净利润率约13.9%。全年整体维持在盈利区间，经营规模与盈利水平总体健

康。
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从月度收入峰谷看，营业收入最高值1385万元出现在2026年12月，最低值618万元出现在2026年2月，收入极差767万元。最高月收入约为最低月的2.2
倍，收入在一年内起伏超过一倍，说明该业务具有明显季节性，淡旺季之间落

差巨大。

从收入环比看，2月收入环比下滑28.3%、8月下滑18.1%，构成全年两大滑

坡；而3月反弹57.6%、9月反弹35.9%，构成两大回升。收入在1～3月、7～9月
各走出一轮「探底—回升」节奏，与假期因素及旺季时点的周期特征相吻合。

从成本跟随看，营业成本最高值926万元出现在12月，最低值424万元出现

在2月，与收入同向波动。成本的高峰与低谷月份和收入完全一致，说明成本主

要随业务规模走，收入上涨时成本同步上升，收入回落时成本随之下降。

从净利润峰谷看，净利润最高值218.7万元出现在12月，最低值36万元出现

在2月，净利润极差182.7万元。最低月净利润仅为最高月的约六分之一，净利

润波动幅度远大于收入，表现出明显的放大效应，盈利随收入波动被同向放

大。

各月营业收入与净利润的全量数值见月度明细表，12个月呈冬旺、2月与8
月双谷形态，具体量值已在图1、图2中完整呈现，可逐月对照核算。
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图1　营业收入与净利润月度走势
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图2　各月营业收入环比

收入季节性波动大，2月谷值618万元与12月峰值1385万元相差一倍多；而

成本费用相对刚性，未随收入同比例收缩。盈利因此被收入波动同向放大，低

谷月份净利润显著压缩，是全年盈利质量的主要风险点。

2 毛利率逐月解读

全年毛利率33.1%整体保持平稳，但8月单月显著塌陷至29.9%，与其它月

份拉开明显差距，是全年的明显异常点。

全年毛利率为33.1%，整体处于三成出头的水平，毛利率相对稳定。成本的

收入占比全年约六成七，毛利空间约三成三，显示产品整体盈利结构没有出现

系统性恶化。

逐月看，各月毛利率分别为1月34.0%、2月31.4%、3月34.2%、4月34.3%、5月33.0%、6月34.2%、7月32.4%、8月29.9%、9月33.8%、10月32.3%、11月33.5%、12月33.1%。绝大多数月份集中在32%至34%区间，仅个别月份明显偏

离，整体围绕三成窄幅运行。

从峰谷看，毛利率最高值34.3%出现在4月，最低值29.9%出现在8月，峰谷

区间为34.3%至29.9%，跨度约4.4个百分点。最高月与最低月之间差距明显，毛

利率并非全年恒定，而是在窄幅区间内随月波动。
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2月毛利率31.4%为全年次低，该月收入环比下滑28.3%、成本环比下滑25.5%，成本降幅小于收入降幅。说明收入大幅回落时成本并未按同比率收缩，

毛利率被相对刚性的成本拖累而走低。

8月毛利率29.9%为全年最低，该月收入环比下滑18.1%、成本环比下滑15.0%。收入下降的幅度大于成本下降的幅度，成本回落更为缓慢，成本刚性特

征明显，导致该月毛利率被显著侵蚀。

29.0%
30.0%
31.0%
32.0%
33.0%
34.0%
35.0%

2026-0
1

2026-0
2

2026-0
3

2026-0
4

2026-0
5

2026-0
6

2026-0
7

2026-0
8

2026-0
9

2026-1
0

2026-1
1

2026-1
2

毛利率（%）

图3　各月毛利率走势

8月是全年唯一毛利率跌破31%的月份，该月收入降幅大于成本降幅，成本

回落慢于收入，毛利率被成本刚性侵蚀；2月31.4%为次低，机制同理。毛利率

塌陷并非产品价格或成本结构问题，而是收入波动叠加成本刚性的结果，淡季

成本管控是关键环节。

3 期间费用率与费用结构逐月解读

全年期间费用率19.2%，与收入规模呈反向变动——收入低谷月费用率被被

动抬升，2月25.6%为全年最高，12月17.4%为全年最低。

口径说明：期间费用为销售、管理、研发、财务四项费用合计，各费用率

＝该费用除以当月营业收入。
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全年期间费用率19.2%，四项费用占收入的比重分别为销售费用率8.3%、

管理费用率5.1%、研发费用率4.9%、财务费用率0.9%。销售费用是四项中占比

最大的部分，管理费用与研发费用相近，财务费用不足一个百分点，为最小

项。四项费用合计约占收入两成，期间费用对盈利的消耗主要来自销售与管理

两类，见表1。
全年毛利

率

全年净利

率

全年期间

费用率

全年销售

费用率

全年管理

费用率

全年研发

费用率

全年财务

费用率

33.1% 13.9% 19.2% 8.3% 5.1% 4.9% 0.9%

逐月看，期间费用率分别为1月20.1%、2月25.6%、3月19.1%、4月18.9%、5月19.6%、6月18.0%、7月19.0%、8月22.0%、9月18.1%、10月18.9%、11月18.2%、12月17.4%。除2月与8月明显高企外，其余月份集中在17%至20%的窄

幅区间。费用率的月度高低与当月收入规模相反，收入较高的月份费用率偏

低，收入较低的月份费用率偏高。

期间费用率全年峰值25.6%出现在收入谷值月2月（当月收入618万元），谷

值17.4%出现在收入峰值月12月（当月收入1385万元）。收入规模与费用率完全

反向：月度收入越低，固定费用占收入比重越高，费用率被被动抬升。2月与8
月两个收入低谷月，费用率分别达25.6%与22.0%，均明显高于平日。

销售费用率全年8.3%，月度区间8.1%至9.0%，2月9.0%为峰、12月7.9%为

谷。销售费用率月度波动很小，区间仅约一个百分点，是四项费用率中最平稳

的一项。这一特征说明销售费用与收入规模基本同步变动，无论淡季旺季都能

维持大致固定的投入强度，没有随收入出现显著偏离。

管理费用率全年5.1%，月度区间4.1%至8.2%，2月8.2%为峰、12月4.1%为

谷。管理费用绝对额月度极差仅66000元，各月维持在五十余万量级、几乎恒

定，刚性特征极为突出。收入下滑时管理费用规模不变，管理费用率便随收入

同比例反向放大，是四项中随收入反向波动最明显的一项。

研发费用率全年4.9%，月度区间4.4%至6.9%，2月6.9%为峰、6月4.4%为

谷。研发投入逐月稳步增加，由年初的428000元升至年末的638000元，全年持

续加码。由于研发费用绝对额缓步上升而收入波动较大，其费用率的高低主要

来自当月收入规模变化，而非投入节奏的突然调整。

5



财务费用率全年0.9%，月度区间0.7%至1.4%，2月1.4%为峰、12月0.7%为

谷。财务费用绝对额每月仅八万至十万元量级，是四项费用中占比最小的部

分，对整体期间费用与盈利影响极为有限。其费用率同样随收入反向波动，但

因基数过小，波动对期间费用率整体的贡献几乎可以忽略。
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图4　各月期间费用率与四项费用率走势

四项费用绝对额表现出明显刚性，管理费用月度仅五十余万量级、极差极

小，收入下滑时费用率便同比例反向放大；销售费用率相对恒定，而管理费用

率随收入反向波动最明显。可见期间费用率的抬升并非费用绝对额失控，而是

收入低谷时固定费用占比被动增大所致。衡量全年费用管控质量，重点应看收

入低谷月的费用率能否稳住，见图4。
4 净利率逐月解读

全年净利率13.9%，月度区间16.1%至5.8%，6月为全年峰、2月为全年谷；

净利率由毛利率与期间费用率共同决定，收入低谷月被费用率放大而明显走

低。

口径说明：净利率＝净利润除以当月营业收入。
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全年净利率为13.9%，即净利润1754万元占营业收入1.2632亿元的比率。结

合全年毛利率33.1%与期间费用率19.2%来看，毛利率留出的空间被期间费用消

耗后，净利率仍能维持在13.9%，说明全年整体盈利结构比较健康，盈利质量总

体稳定。

逐月看，各月净利率分别为1月13.9%、2月5.8%、3月15.1%、4月15.4%、5
月13.4%、6月16.1%、7月13.4%、8月8.0%、9月15.7%、10月13.3%、11月15.3%、12月15.8%。多数月份集中在13%至16%区间，仅2月与8月显著塌陷。

净利率在多数月份运行平稳，只有两个收入低谷月明显偏离常态。

净利率最高值16.1%出现在6月，最低值5.8%出现在2月，峰谷区间为16.1%
至5.8%。6月毛利率34.2%、期间费用率18.0%均为全年较好水平，费用率低、

毛利率高，净利率因此冲至全年峰值；2月则相反，毛利率31.4%偏低、期间费

用率25.6%偏高，净利率跌至全年谷值。

净利润环比波动剧烈：2月环比下滑69.9%，为全年最大滑坡；3月反弹308.1%，迅速回到常态；8月下滑51.5%，9月又反弹168.9%。净利润的环比涨

跌幅度远大于收入与毛利率，收入低谷月净利润被显著压缩，高峰月又被放

大，呈现明显的同向放大效应。
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图5　各月净利率与净利润走势
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2月与8月两个收入低谷月，毛利率与期间费用率双弱，净利率分别跌至全

年谷值与次谷；6月毛利率与费用率双优，净利率冲至全年峰值。净利率不是单

一指标，而是毛利率与费用率的复合结果，旺季能否维持费率、淡季能否压住

成本，共同决定了全年盈利质量，见图5。
5 结论与建议

2026年全年毛利率33.1%、净利率13.9%，整体盈利质量表面平稳；但深入

月度看盈利波动剧烈，2月净利率5.8%、8月净利率8.0%双双腰斩，其根源在于

收入季节性低谷与费用刚性叠加。评价全年盈利质量不能只看全年均值，更要

看低谷月能否压住成本与费率。

从全年费用结构看，四项期间费用占收入的比重分别为销售费用8.27%、管

理费用5.13%、研发费用4.92%、财务费用0.90%。销售费用以约8.3%的占比居

首，是期间费用中最大的消耗项；管理费用与研发费用相近、均约5%；财务费

用不足1%，影响最小。四项合计约占收入19.2%，说明期间费用对盈利的消耗

主要来自销售与管理两类，两者合计占比明显高于研发与财务。费用结构全年

格局清晰，无单项费用反常失控，管控重点应落在占比最高的销售与管理两项

上。

从绝对额看，管理费用月度在508000元至574000元之间运行，月度极差仅66000元，全年几乎恒定在一条窄带上。与之对照，全年管理费用率5.1%，月度

区间却在4.1%至8.2%之间拉开近四个百分点——绝对额不动，费用率却随收入

波动显著起伏。这一反差说明管理费用呈刚性，不随收入收缩，是收入低谷月

期间费用率被动抬升的主要推手。淡季若要压住费用率，管理费用是收缩弹性

最弱、却也最值得核查的环节。

建议一：聚焦2月与8月两个收入低谷月，专项排查期间费用的刚性支出，

建立淡季费用弹性与临时性收缩预案。2月净利率5.8%为全年最低、8月净利率8.0%为次低，两者均落在收入低谷月；若能在低谷月通过弹性收缩压低费用

率，低谷月净利率有望向全年均值13.9%靠拢，缩小与旺季月份的差距。监测指

标为低谷月期间费用率与净利率，依据第4节。
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建议二：以全年期间费用合计2427万元（其中销售1044.8万元、管理647.5
万元、研发621.6万元、财务113.1万元）为对象，重点核查管理费用投入效率。

管理费用绝对额极差仅66000元、呈刚性，可评估其投入效率、压缩行政冗余；

研发费用全年621.6万元且逐月递增，投入方向可持续但需对照产出评估。全年

管理费用率5.1%，若管理费用率向低点靠拢，可释放利润空间。监测指标为管

理费用率与研发费用率，依据第3节。

待验证方向：12个月损益无分产品、分区域、分客户明细，无法下钻到具

体业务动因。上述结论与建议均以「收入规模波动×固定费用占比」这一机制为

基础，具体到单个产品或单条业务线的费用与盈利质量，需补充明细数据后进

一步验证。
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